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スピーダとは？
1. 
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世界中の経済情報にワンストップでアクセスできる情報プラットフォーム

※お客様の業務に最適化したプランとして⽉額定額制でご提供
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信頼性の
⾼いデータ

エキスパート
の伴⾛⽀援

独⾃の
AIエンジン

✓ 1,000万社以上のグローバル企業データ

✓ 3,000本以上の業界‧トレンドレポート

✓ 1,000種類以上の企業特徴データ

✓ 独⾃のアルゴリズムで
  データ分析を⾃動化
✓ ⽣成AIを組み込み、
  業務を効率化

✓ 専⾨家の知⾒に
 いつでもアクセスできる

✓ 専属のコンサルタントが 
実⾏をサポート

理由2

理由1

理由3

スピーダが選ばれる
3つの理由
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さまざまなパートナーと連携したデータとネットワークを提供

上場‧⾮上場企業
（国内外）

約1,200万社

ニュース
（国内外）

1,680媒体以上

業界‧
トレンドレポート

3,000本以上

オリジナル記事
（累計）

20,000記事以上

M&A情報

約270万件

特許動向

660分類以上

国内スタートアップ

約24,000社

海外スタートアップ

約2,500,000社

投資家

約100,000社

ファンド

約3,000本

スタートアップ‧プロダクト情報数

10,000件以上

新興市場/業界の詳細情報

160市場以上

⾮上場企業情報数

300万件以上

上場企業情報数

5,000件以上

トレンドレポート

約120本

信頼できるパートナーと⾃社組成データ

国内エキスパート

約35,000名

海外エキスパート

約150,000名

FLASH Opinion回答数
(エキスパートによる回答数)

約170,000件

16万の専⾨家（エキスパート）ネットワーク
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スピーダの導⼊‧利⽤による効果

※出所 : 2023年 Uzabase「SPEEDAのご利⽤に関するアンケート」より抜粋‧要約

調査分析の時間が
削減

n=194

91%

戦略精度が
向上

n=177

84%

経営の打ち⼿
増加

n=149

74%

継続的な収益‧利益の
拡⼤に貢献

n=110

75%

効果 1 効果 2 効果 3 効果 4
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スピーダでできること(機能)
2. 

1. スピーダとは？

2.スピーダでできること（機能）

3. 導⼊事例

ご利⽤いただける機能は、契約プランによって異なります。
お客様のニーズを営業担当が伺い、最適なプランをご提案します。
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スピーダが解決する主な事業の課題

市場リサーチ
を加速する

競合の動き
を正しく把握する

スタートアップ
への投資 / 共創を加速する

注⽬イノベーション
の動向を先取りする

M&A戦略
の実⾏スピードを速める

セールストーク
の質を上げる

技術‧研究開発
を事業創出につなげる

Salesforce
をもっと活⽤する

新規事業
の成功確度を⾼める

⼈材育成
を加速する

営業戦略
を確かなものにする

#
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業界レポート ｜ 世界各国、570の業界の「いま」と「未来」がわかる

独⾃に定義された
約570業界
各業界を570業界まで分解‧定義し、より
細かい粒度で動向を押さえられるように設
計しています。

ポイント 1

業界の現在地を
「構造的に」把握
アナリストが各業界を「業界概要」「市場
環境」「競争環境」で構造的に整理し、オ
リジナルレポートを執筆しています。

業界概要 市場環境

競争環境

業界軸の
深堀調査
各業界に紐づく企業/ニュース/M&Aなど、
関連情報を業界カットでシームレスに検索
することができます。

ポイント 2 ポイント 3
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トレンドレポート ｜ テクノロジーの最新動向を100本以上のレポートで

市場の「未来」に関する
レポート
アナリストが新たなビジネス動向を構造的
(概要/マネタイズ/未来)に整理し、オリジナ
ルレポートを執筆しています。

最新の取り組み事例
（国内‧国外）
レポートのテーマに関連した、グローバル
全体で注⽬すべき企業‧事例を把握できま
す。

ニュース情報の
紐付け
アナリストが各テーマに関連するニュース
情報を紐づけています。詳細な動向を⽇々
確認することができます。

ポイント 1 ポイント 2 ポイント 3



12© 2024 Uzabase, Inc.

企業情報 ｜ 世界200ヵ国、約1,200万社の企業データを格納

企業課題や
投資⽅針の整理
企業情報について、⾒るべきポイントを構
造的に整理しています。効率的に経営⽅針
‧経営課題などを整理できます。

競合他社の
財務⽐較
ワンクリックで競合他社との財務⽐較/可視
化が可能。

業績予測と
特許動向
市場データでは確認が難しい業績予測(アナ
リスト予測)‧特許動向も格納しています。
未来動向の類推に活⽤できます。

● 売上⾼
● 当期純利益
● 当期純利益率
● 売上⾼増加率
● 従業員数
● 時価総額
● PER
● 企業価値∕EBITDA

ポイント 1 ポイント 2 ポイント 3

業績予測

特許動向
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ターゲット企業リスト ｜ アプローチしたい営業先をすぐにリストアップ

独⾃に定義された
約570業界の企業リスト
営業‧マーケティングに使いやすい、当社
独⾃分類の業界定義に基づいて企業リスト
を抽出。業種が近い企業へのアプローチ
は、スムーズな横展開が期待できます。

企業課題など独⾃の
「シナリオ」による分類
財務情報や有価証券報告書の記載内容と
いったデータを分析して得られる『シナリ
オ』は、スピーダ独⾃の切り⼝です。300
種類以上のシナリオで、企業のニーズがわ
かります。

企業の
⾏動データ
国内最⼤規模のレビューサイト
「ITreview」と連携し、IT製品に興味‧関
⼼をもつ企業を抽出可能。早い段階でのア
プローチに効果的です。

ポイント 1 ポイント 2 ポイント 3
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スタートアップ検索 ｜ 国内外250万社超のスタートアップを収録

企業のあらゆる情報を
ひとつのページに集約
事業内容、資⾦調達ニュース、ファイナン
ス、株主、従業員数など、スタートアップ
の情報がワンページに。あちこち探し回る
必要はありません。

資⾦調達からわかる
スタートアップのリアル
「シリーズAではどれくらい資⾦調達して
いるのか」「FinTech関連企業で評価額が
⾼いのはどこ？」のような疑問にお答えし
ます。

豊富なタグから
スタートアップを分析
独⾃定義の業種や技術、シリーズ情報な
ど、スタートアップを検索‧分析するため
のさまざまな情報を付与しています。

ポイント 1 ポイント 2 ポイント 3
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専⾨家調査(エキスパート) ｜ 24時間以内に5名以上の専⾨家からテキスト回答が得られる

国内外18.5万⼈の
エキスパート
オープンデータにはない現場知⾒やノウハ
ウを効率的に集められます。
※業界出⾝者など、調査対象者の属性を指
定可能

24時間以内に、
5名以上から回答
弊社事務局が質問を受領してから、24時間
以内に5名以上のエキスパートから回答を
集められます。

質問設計の添削⽀援も充実

質問設計の添削サポートも⾏っており、誰
でも適切な回答を集めることができます。

dfa事務局 dfa専⾨家
回答

質問

24時間以内
● ⾏政OB
● プロフェッショナル⼈材
● ⼤学教授
● ⼤企業
● ミドルマネジメント
● スタートアップ
● 経営者/
● CXOクラス

ポイント 1 ポイント 2 ポイント 3
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技術動向 ｜ 国内外の特許‧研究者動向から技術の未来を予測する

上場/⾮上場企業の特許取得動向がわかる

いつ‧どの企業がどのような特許を出願しているのか⼀覧でわか
ります。特許出願数、被引⽤数、推定研究者⼈数などを知ること
で、企業ごとの技術的な強みがわかります。特許内の「頻出ワー
ド」推移で、技術トレンドの経年変化がわかります。

ポイント 1

注⽬の技術論⽂の執筆者から協業先を探す
技術テーマ別の、技術論⽂の発表数がわかります。⼤学‧研究機
関別の技術論⽂‧研究者情報も網羅。ある技術テーマの第⼀⼈者
や、企業との共同研究に積極的な⼤学‧研究者を知ることができ
るため、提携先の調査にご活⽤いただけます。

規制動向で各国のスタンスを知り将来を予測
特定の技術領域に関する国際的なルールを把握することで、各国
の技術に関するスタンスやトレンドを理解できます。国連や100か
国以上の政府のルール動向、NGOの活動傾向などに関する記事群
より、未来予測の精度を⾼めます。

ポイント 3

ポイント 2

※スピーダ R&D分析のみ提供
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顧客分析 ｜ 簡単な操作で、受注しやすい顧客がわかる

膨⼤な顧客データを誰でもかんたんに活⽤
できる
ExcelやSalesforceから取引先企業リストをアップロードすると、
簡単な操作で、⾃動的に顧客分析が完了します。企業名の重複‧
表記揺れを⾼い精度で名寄せし、分析に使えるさまざまな企業属
性データを付与します。

ポイント 1

受注確度の⾼い顧客の特徴を⾃動で分析
業界‧利⽤サービス‧財務シナリオなどの企業属性ごとに、既存
数‧潜在数‧商談数‧受注率‧リード獲得割合などを⼀瞬で可視
化します。

受注確度の⾼い営業先リストを作成
顧客分析の結果に基づいて「受注確度の⾼い条件」を発⾒し、そ
の条件に合致する企業の⼀覧をリストアップ。営業先リストとし
て利⽤できます。

ポイント 3

ポイント 2
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Salesforce連携 ｜ 顧客データを充実させれば、Salesforceをもっと活⽤できる

営業がいつも使う画⾯で
データにアクセス
取引先やリードの画⾯内に、業界‧売上‧
従業員数などの企業属性や、特⾊‧経営課
題などのさまざまな情報を集約します。

レポート条件にスピーダの
企業属性を利⽤
業界、シナリオ、ターゲット企業フラグな
ど、幅広い視点でデータを分析し、欲しい
データを的確に取り出すことができます。

ABMダッシュボード

ABM = アカウントベースドマーケティング
の実践において重要な指標を集めたダッ
シュボードのテンプレートをご⽤意してい
ます。

ポイント 1 ポイント 2 ポイント 3
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AI企業課題サジェスト ｜ 営業先の「業務の悩み」をAIが教えてくれる

⽣成AI‧LLMを利⽤が、
企業が抱える課題を具体的に提案
スピーダが保有する豊富な企業情報とLLMを組み合わせ、顧客企
業が抱えている可能性がある課題を具体的に提案します。この情
報を⽤いれば、営業担当者はたった5分で、⾼精度な仮説提案を準
備できます。

ポイント 1

ペルソナ別に課題を整理
アプローチに即活⽤できるよう、「⼈事部⻑」「情報システム部
⻑」「営業部⻑」の3つのペルソナごとに、関連する課題を整理し
て提案します。

⾮上場企業2万社にも対応
スピーダが持つオリジナルの業界情報と豊富な企業情報を組み合
わせることで、上場企業のみならず、売上50億円以上の⾮上場企
業約2万社についてもAI企業課題サジェストを表⽰します。

ポイント 3

ポイント 2
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財務⽐較

✓ 企業ごとの収益性‧成⻑性‧安定性が⼀⽬でわかる

✓ ベンチマーク企業の情報を定点観測できる

セグメント⽐較

✓ 事業単位で競合との財務⽐較ができる

✓ 対象企業の各セグメントの経年データが⼀覧化。各企業  
 の成⻑領域がどこかクイックに把握可能

市場リサーチ 競合調査 スタートアップ イノベーション M&A戦略

新規事業 営業戦略 セールストーク Salesforce活⽤ ⼈材育成
その他のお役⽴ち機能

研究開発
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ニュース

✓ 国内約160‧海外約2,000のメディアと連携

✓ 特定のニュースを毎朝通知できる。追いかけたいテーマの
最新情報を常時取得

その他のお役⽴ち機能
市場リサーチ 競合調査 スタートアップ イノベーション M&A戦略

新規事業 営業戦略 セールストーク Salesforce活⽤ ⼈材育成

研究開発

　

M&A案件検索

✓ 全世界約270万件のM&A情報を格納

✓ 過去の類似案件や競合案件を短時間で分析できる
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プレイヤー情報

✓ 市場環境を⼀変させる可能性のある新興企業を、
 イノベーション領域ごとに⼀覧し、企業情報を調べられる。

ユースケース∕アップデート情報

✓ グローバルトップ企業が、イノベーション領域で
 どのような活動を⾏なっているか、最先端事例を
 捕捉できる

その他のお役⽴ち機能
市場リサーチ 競合調査 スタートアップ イノベーション M&A戦略

新規事業 営業戦略 セールストーク Salesforce活⽤ ⼈材育成

研究開発
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レポート検索

✓ 官公庁‧⾏政機関が発⾏する研究開発にまつわる⽩書‧
イノベーションレポートで社会の動きを洞察する

✓ グローバルにおける地域別分析レポートが読める

その他のお役⽴ち機能
市場リサーチ 競合調査 スタートアップ イノベーション M&A戦略

新規事業 営業戦略 セールストーク Salesforce活⽤ ⼈材育成

研究開発

有報‧適時開⽰検索

✓ 国内企業の有価証券報告書‧適時開⽰資料を網羅的に検索
 (収録期間：有報‧半報‧四報は2000年〜（その他書類は2005年〜）)

✓ キーワード検索や特定項⽬の絞り込みにより、⾃社と近い
技術領域に注⼒している企業の中期戦略、事業状況がわかる
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技術ライフサイクル分析

✓ 特定の技術に対する科研費の交付状況とスタートアップへの
投資状況がわかる

✓ 科研費/スタートアップ投資の相関から市場ニーズのある技
術領域を探る

技術投資評価グラフ

✓ 「売上⾼研究開発⽐率」など企業が特定の特許領域で伸ば
している財務結果がわかる 

✓  特許/研究開発投資と財務結果の相関がわかる

その他のお役⽴ち機能
市場リサーチ 競合調査 スタートアップ イノベーション M&A戦略

新規事業 営業戦略 セールストーク Salesforce活⽤ ⼈材育成

研究開発
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科研費動向（⾦額）

✓ 特定の技術領域に対する科研費の交付状況がわかる

✓ 国‧地域別の科研費交付状況を⽐較できる

科研費動向（研究課題）

✓ 科研費が交付されている研究テーマの概要がわかる

✓ どの研究テーマ‧⼤学‧研究者にいつ科研費が交付されて
いるのか国‧地域別に把握できる

その他のお役⽴ち機能
市場リサーチ 競合調査 スタートアップ イノベーション M&A戦略

新規事業 営業戦略 セールストーク Salesforce活⽤ ⼈材育成

研究開発
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企業情報

✓ 企業Webサイトの内外に分散する企業情報や、独⾃に集めた
最新情報を、共通フォーマットの1画⾯に集約

✓ 上からスクロールするだけで、スピーディに顧客理解が進み
ます

業界レポート‧業界サマリー

✓ 顧客の所属業界について、業界概要‧市場環境‧競争環境
を要約して表⽰

✓ 3C分析の基本的な情報を押さえることで、このままセール
ストークに活⽤可能

その他のお役⽴ち機能
市場リサーチ 競合調査 スタートアップ イノベーション M&A戦略

新規事業 営業戦略 セールストーク Salesforce活⽤ ⼈材育成

研究開発
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業界プレイヤー⼀覧

✓ 同じ業界に属する企業名と、売上⾼などの主要な財務指標、
「増収増益」などの傾向を⼀覧表⽰

✓ 業界における顧客のポジションと競合先を簡単に把握できる

⼈事異動‧⼈物情報

✓ 企業ごとの⼈事異動情報をすかさずキャッチし、最適なタ
イミングでのアプローチに活かせる

✓ 役員陣の⼈物情報を⾒れば、主要な経歴が⼀⽬で分かる

その他のお役⽴ち機能
市場リサーチ 競合調査 スタートアップ イノベーション M&A戦略

新規事業 営業戦略 セールストーク Salesforce活⽤ ⼈材育成

研究開発
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ニュース

✓ ターゲット企業に関連する1⽇あたり約2,000件のニュース
を閲覧可能

✓ 通常であれば有料の購読契約が必要なものも含む、多数の専
⾨紙‧地⽅紙を網羅。NewsPicksオリジナル記事も

有価証券報告書

✓ ⻑い有価証券報告書を⾃動分析し、「シナリオ」の形でサ
マリーを抽出

✓ 有報を読み込まなくても、顧客企業の戦略や課題が⼀⽬で
分かる

その他のお役⽴ち機能
市場リサーチ 競合調査 スタートアップ イノベーション M&A戦略

新規事業 営業戦略 セールストーク Salesforce活⽤ ⼈材育成

研究開発
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ログレポート

✓ 各営業メンバーの活⽤状況を、営業成績と紐付けて参照する
ことで、顧客理解プロセスの問題を特定でき、ソリューション
営業の型化を実現

スコア分析

✓ 複数プロダクトの顧客分析結果に沿って、提案商材ごとの
受注確度を「スコア」として定量化

✓ どの企業に何を売るのか、⼀⽬瞭然になる

その他のお役⽴ち機能
市場リサーチ 競合調査 スタートアップ イノベーション M&A戦略

新規事業 営業戦略 セールストーク Salesforce活⽤ ⼈材育成

研究開発
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名寄せ 顧客分析ダッシュボード

その他のお役⽴ち機能

✓ お⼿持ちの顧客リストをExcelからアップロードするだけで
正確な企業名と法⼈番号を特定し、⾃動で表記揺れを修正

✓ 複数候補がある場合でも、リストから選ぶだけで簡単に名寄
せが完了

✓ 受注、商談、リードそれぞれのカバレッジ（網羅率）や受
注率、商談化率などの主要数値をターゲット毎に把握

✓ 四半期毎など定期的にデータを更新し、この画⾯を⾒るだ
けでターゲティング戦略のPDCAを回せる

市場リサーチ 競合調査 スタートアップ イノベーション M&A戦略

新規事業 営業戦略 セールストーク Salesforce活⽤ ⼈材育成

研究開発
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社員の⾃律的な学びを習慣化する

✓ 924万⼈のユーザー数を誇るNewsPicksの法⼈プラン

✓ 20000本以上のNewsPicksオリジナル記事/動画が⾒放題

✓ 個⼈の気づきを組織の学びへ、ニュースのシェア機能

次世代⼈材を育てる学習コンテンツ

✓ 動画を通じて、ビジネスの実践者から、知っておくべき
 トレンド‧テクノロジー‧イシューなどを体系的に学べる

✓ LMSなどの学習システムとの即時連携が可能

セールス DX

SDGs 新規事業開発

その他のお役⽴ち機能
市場リサーチ 競合調査 スタートアップ イノベーション M&A戦略

新規事業 営業戦略 セールストーク Salesforce活⽤ ⼈材育成

研究開発

https://youtu.be/s2P5SMY2q6A
https://youtu.be/qqgDXo3iZTU
https://youtu.be/PvEex1tDXEI
https://youtu.be/WmlEh9hgMkI
https://youtu.be/s2P5SMY2q6A
https://youtu.be/s2P5SMY2q6A
https://youtu.be/qqgDXo3iZTU
https://youtu.be/WmlEh9hgMkI
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ユーザーコミュニティ

スピーダ
ユーザーグループ
外部環境がどんどん変化していくこの時代に
おいて、どのように戦略を⽴て、次世代のビ
ジネスをつくるのか、誰とタッグを組んでビ
ジネスを推進していくべきなのかー

『スピーダ ユーザーグループ』では、そう
した課題を解決する情報をお届けしたいと思
い、スピーダユーザー限定のコミュニティイ
ベント開催をしております。

外部環境の激しい変化へ適応し、⽇本経済を
牽引する意思決定と実⾏のスピードを向上さ
せるための知⾒‧⼈材交流のプラットフォー
ムとし、同じ志を持つプロフェッショナル‧
リーダーとの良質なネットワークを構築する
ことで、新規事業の機会の創出と持続可能な
成⻑をスピーディーに実現します。
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各種コミュニティイベント

Meetup
「スピーダ ユーザーグループ Meetup」は、スピーダをご利⽤い
ただいている全ユーザー様を対象とした交流会です。
毎⽉テーマを設定し、同じ業務に携わっているユーザー様同⼠の
交流を促進します。

ピッチ＆交流会
毎⽉今注⽬のスタートアップ6社をお招きしピッチを頂きます。
また、経営企画‧事業開発を中⼼とした事業会社、CVC、VC、⾦
融機関など毎⽉100名以上のユーザー様にご参加頂いております。
様々な領域のスタートアップと出会えるのはもちろん、ユーザー
様同⼠の横の繋がり、交流を促進します。

スピーダ ユーザーグループでは、毎⽉20〜100名規模の交流会や勉強会など様々なコミュニティイベントを開催しており
ます。

✓ スピーダユーザー異業種との接点作り

✓ リテラシー向上‧動向把握

✓ スピーダユーザー異業種との接点づくり

✓ 多くの領域のスタートアップを知れる

※原則スタートアップ情報リサーチ契約者のみ※全ユーザー対象
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勉強会
各業界で活躍するトッププレイヤーの⽅をお招きして、新規事業
やスタートアップ業界の最新情報を学べる勉強会を開催します。
また、スピーダを活⽤した新規事業‧競合調査など活⽤促進に向
けた勉強会も開催しております。

テーマ別オフ会
テーマ別オフ会では、毎⽉テーマを絞り、20名程度のその業界に
関わる⽅々でのカジュアルな交流会を開催しています。同じ業界
だからこそわかる課題や、意⾒交換、業務提携の話まで、毎⽉活
発な議論が⾏われています。

✓ 同じ業界の横の繋がり創出

✓ 同業界の他社の取り組みを知れる

✓ 質の⾼い意⾒交換✓ 若⼿メンバーの育成

✓ リテラシー向上‧動向把握

‧JAFCOパートナーから学ぶスタートアップ投資検討場⾯におけるポイント
‧多様化するスタートアップ資⾦調達のリアルなどを

開催例：

✓ スピーダ 活⽤促進

⼩売、環境‧エネルギー、ヘルスケア、メディア‧エンタメ、物流、
CVC PR担当者向けのオフ会 など

開催例：

※全ユーザー対象 ※全ユーザー対象

各種コミュニティイベント
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スピーダの使い⽅

部⾨別の事例紹介

3. 

1. スピーダとは？

2.スピーダでできること（機能）

3. 導⼊事例
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※ タイトルをクリックすると各ページに移動できます。

部⾨別のスピーダの活⽤

経営企画∕新規事業
での活⽤例

海外調査∕
イノベーション推進
での活⽤例

営業企画∕セールス‧
マーケティング
での活⽤例

技術戦略策定
での活⽤例
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- 仮説検証
- 実⾏‧改善

- 情報の⽰唆出し
- 仮説⽴案

‧市場の概観やバリューチェーンを理解する
‧TAMやCAGRと、その根拠を知る
‧業界の動き、トレンド、ニュースを掴む
‧有⼒企業やスタートアップの動向把握

- 市場‧業界‧トレンド‧
   競合などの調査

‧エキスパートの知⾒活⽤
 - 業界課題ヒアリング〜仮説⽴案〜検証
‧差別化のための事例収集
‧海外事例を基にした国内の機会探索

‧顧客課題の特定
‧対象業界の商慣習深堀
‧提携や協業先の検討調査

市場
リサーチ

競合の
動向把握

  初期
仮説構築

初期
仮説検証   事業性実証 協業/

提携先探索

経営戦略策定や事業開発を、
ワンストップで、カンタンに‧スピーディーにする

1. 経営企画∕新規事業での活⽤例

1 2 3
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市場リサーチ 競合の動向 新規事業

事例紹介 

NEC ソリューションイノベータ: スピードが求められる新規事業の検討

NECソリューションイノベータ株式会社
⼤塚  俊⼀ 様 / ⾼野 裕之 様 / 細川 豊 様 / 上⽥ 岳宏 様

調査にかかる時間を⼤幅に短縮。情報の量も質も向上
多くの専⾨家へのインタビューが必要なファクトファイン
ディングや仮説検証のシーンでも活⽤

新規事業を効率的且つ効果的に進められるようサポートし
ていくことが、我々のミッションです。
スピーダを利⽤すると、すぐに業界の動向から個々の企業
の情報まで調べられるため、初動が早く⾮常に便利です。
事業部から相談が来たときに、すぐに業界レポートを⾒る
ことができるので、⾃分たちの知識レベルを迅速に上げら
れるようになりました。
新規事業においては、様々な⽅にインタビューをしてファ
クトファインディングや仮説の検証をすることが必要で
す。
スピーダ エキスパートリサーチでは、10⼈ほどの有識者か
らわずか1⽇で知⾒が得られ、スピーディに傾向を捉えるこ
とができます。⾃分1⼈で⾏うと1ヶ⽉はかかるプロセスを
2〜3⽇でできるわけですから、気軽に使えるカジュアルな
ツールとして重宝しています。

→詳細は事例ページへ

https://jp.ub-speeda.com/customers/nec-solutioninnovators/
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市場リサーチ 競合の動向 スタートアップ

事例紹介 

CVCで「新たなエンタメ創出」を⽬指すバンダイナムコエンターテインメント

株式会社バンダイナムコエンターテインメント
021 Fund アソシエイト 岩崎 覚史 様 / 松⽥ 愛⾥ 様

情報収集からネットワーキングまで、ソーシングが効率化
経営層への提案に必要な情報を網羅的に揃えられるように

スピーダ スタートアップ情報リサーチで最新のニュースリ
リースをチェックし、紐づく企業情報にアクセスするのは
⽇課です。個社の情報収集はもちろんですが、スタート
アップの動向を網羅的に⾒られるので、トレンドの把握に
役⽴っています。
また、スタートアップ各社へのアプローチ状況を「ステー
タス管理」機能で記録できるため、⾯談の履歴やスピーダ
のスタートアップコミュニティで得た情報を「メモ（機
能）」に残し、共有しています。 
世の中にある有象無象の情報の中から、興味を持ったス
タートアップと似た企業を探すにはかなりの労⼒が必要で
す。⼀瞬で類似企業を探し出せるだけでなく、事業概要や
資⾦調達の状況などの情報収集がスピーダで完結できるこ
とに価値を感じています。

→詳細は事例ページへ

https://initial.inc/enterprise/customers/bandainamcoent
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- ⾃社戦略/事業開発への
   反映‧検討
- 国内での再現性検証

- ベンチマーク企業の
   イノベーション活動の⽐較と   
   ホワイトスペースの発⾒

‧新興市場∕領域の概要とプレイヤーの理解
‧市場規模∕分類と成⻑率、その根拠を把握
‧領域ごとの注⽬企業の資⾦調達状況を知る
‧⼤企業の領域ごとの活動を俯瞰

- イノベーション領域の概要理解
- 市場成⻑予測の調査
- プレイヤー把握

‧⼤企業の領域ごとの活動ベンチマーク
 - 取り組み事例〜投資/買収/提携の把握
‧グローバルの状況を基に 国内の機会探索
    -  国内スタートアップの探索と情報収集
‧スタートアップの最先端事例の観測

‧エキスパートの知⾒活⽤
  - 国内の機会∕脅威∕課題 ヒアリング
  - 仮説の創出〜⽴案〜検証
‧提携や協業先の検討調査〜アプローチ

調査領域の
決定

⼤⼿/新興企業
動向把握

  初期
仮説構築

初期
仮説検証   事業性実証 協業/

提携先探索

事業開発 や 協業検討 のための グローバル調査 を、
ワンストップで、カンタンに‧スピーディーにする

2. 海外調査∕イノベーション推進 での活⽤例

1 2 3
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事例紹介 

正確な重点分野を特定し、事業部⾨の新たな協業ベンチャー⽴ち上げを⽀援する

市場リサーチ イノベーション情報 スタートアップ

株式会社NTTデータ
オープンイノベーションチーム：渡辺 出 様 / 藤原 健⼀ 様

顧客中⼼のビジネス開発プロセスを強化
戦略的に新規事業を開発し、その洞察を社内の事業部⾨に
迅速に伝えられるように

顧客の潜在的なニーズを理解し、その理解に基づいて積極的にビ
ジネスチャンスを創出する際、事業部⾨と連携するために、業界
横断的なトレンドを迅速に把握し、各領域における成⻑機会をピ
ンポイントで特定するソリューションを必要としていました。
スピーダ イノベーション情報リサーチを活⽤することで、次のよ
うなことができるようになりました：
1. さまざまな分野の顧客ニーズや業界トレンドをより深く理解す
る。
2. 潜在的な分野を探り、事例を理解することで、有望な新しいビ
ジネス機会をピンポイントで⾒つける。
3. 定期的に作成されるトレンドレポートやニュースレターを通じ
て、注⼒分野に影響を与える最新の動向を把握する。
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- Win/Lost
- 要素分析

- 商談機会創出
- 提案作成‧実施と仮説検証

‧理想的な顧客の発⾒(仮説∕シナリオ作成)
‧提供する便益∕解決する課題の発⾒
 - 想定顧客企業の調査分析
 - 業界動向∕ニュースの取得

理想的な顧客×提供する便益
→顧客企業リストアップ

‧顧客企業へのアプローチ
‧ナーチャリング
‧顧客接点/キーマン接点創出
‧BANT情報の獲得

‧顧客の声を把握/共有
‧商談と提案の最適化
‧⾜りない提供価値の洗い出し

顧客ターゲ
ティング リスト作成 案件発掘 商談創出 商談最適化 契約

ソリューション営業の強化 / 仕組み化 / 実⾏を、
ワンストップで、カンタンに‧スピーディにする

3. 営業企画∕セールス‧マーケティングでの活⽤例

1 2 3
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市場リサーチ

事例紹介 

NTTネクシア 新たな営業プロセスで新規営業案件の15%をたった9名で創出

営業戦略 Salesforce活⽤

株式会社NTTネクシア
営業企画部：宮澤 淳⼀ 様 / 川原 宏之 様 / 芳泉 哲史 様

営業企画と営業現場の⽬線が揃い、連携がスムーズにな
り、新規顧客獲得への意識も全社的に⾼まった
さらに、調査‧分析‧戦略策定の時間を⼤幅に短縮

1社1社をネットで調査するのに膨⼤な時間と⼯数がかかって
いたので、⾃社調査を効率化するために、スピーダを導⼊。
スピーダ 経済情報リサーチの、業界レポートや企業情報で、
既存企業の解像度を上げ、弊社の強み‧弱みを⾜し合わせて
いくと、戦略の概観が⾒えてきます。
さらに、スピーダ 顧客企業分析を活⽤することでリスト作成
に掛かる⼯数を削減。さらに、リストアップされた対象企業
をSalesforce連携で把握。
スピーダ エキスパートリサーチの機能、FLASH Opinion
（24時間以内に5名以上のエキスパートから回答が得られる
機能）は、困っていることに対する現状の最適解や解決の⽅
向性を、素早くエキスパートに相談でき、アウトプットの質
が⾼まっています。

→詳細は事例ページへ

https://jp.ub-speeda.com/customers/ntt-nexia/
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事例紹介 

富⼠通が挑む”顧客への提供価値最⼤化”に向けたデジタル変⾰

富⼠通株式会社 
CRO室 Deals Creation 及川 美智代 様 / ⽊村 洋平 様 / ⼭⼝ 湧⼤ 様 / 
⽥代 ⼀道 様 / 吉原 ⼀博 様 / ⽥中 常元 様

市場リサーチ 営業戦略 セールストーク

顧客提案に必要な情報収集と戦略策定プロセスの体系化を実現
仮説構築で、⼀貫性のあるロジックに基づいた取り組みを実現
データを基に仮説を創出、組織連携における変⾰を推進

まず、リストのターゲティング精度を⾼める⽬的でスピー
ダを導⼊しました。きちんと絞り込みを⾏ったうえで、優
先度を付け⾒込み客へアプローチをすれば、成果も出やす
く⽣産性向上にも繋がります。ターゲティング機能は、⽇
本企業に合う業界区分で、シナリオも⾮常に有効だと感じ
ています。

デジタルセールスメンバー⼀⼈ひとりが事前情報収集でも
⽣産性を⾼め、精度の⾼い事前調査の再現性を保つため、
WEB検索よりも効率的なスピーダ 営業リサーチを利⽤。
顧客情報、業界、競合といった視点から総合的にスピード
感をもって情報収集する上で、スピーダ 経済情報リサーチ
は役⽴っています。

→詳細は事例ページへ

https://jp.ub-speeda.com/customers/fujitsu/
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- 研究開発- 技術戦略⽴案
- テーマ探索‧選定

‧⾃社技術、有形∕無形資産の棚卸し
‧市場∕競合の調査分析
‧技術動向の調査分析
‧規制動向の調査分析

- 市場‧競争環境分析

‧経営層との連携、あるべき将来像の合意
‧コア技術∕コアバリューの定義
‧シーズ選定
‧ベンチマーク企業分析

‧⽤途仮説∕顧客検証∕研究構想∕計画
‧パートナー探索‧提携
 -ライセンス交渉 -M&A
 -CVC‧スタートアップ連携

トレンド‧
社会課題把握

⾃社
ポジショニング

価値創造
ストーリー策定

事業性‧
市場性評価 仮説構築‧仮説検証‧PoC

技術戦略策定における 市場‧競争環境分析を、
ワンストップで、カンタンに‧スピーディにする

4. 技術戦略策定での活⽤例

1 2 3
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事例紹介

セイコーエプソンが実践する多⾓的なバックキャストの市場分析と知財戦略

セイコーエプソン株式会社
⼤橋 洋貴 様 / ⾕⼝ 誠⼀ 様

知財戦略 新規事業 スタートアップ

経営戦略推進部では、知財‧R&Dと経営をつなぐ役割を
担っています。主なミッションは、新規事業やイノベーショ
ンの創出です。イノベーションを起こそうとする⼈々に貢献
し、指揮する経営層に知財部⾨の得意技を⽣かした情報解
析の側⾯からサポートしていく形が望ましいと考えていま
す。
事業部や開発部⾨からスタートアップ企業の調査依頼を受
けた際は、まずはスピーダ スタートアップ情報リサーチで
企業調査‧共創可能性を検討します。
その上で、将来の市場性や競合技術の動向をスピーダ R&D
分析で分析し、共創した未来の売上‧利益計画、企業価値
評価のベンチマークになるような財務データを取得しま
す。そうして、経営が求めるファクト‧定量データも含む全
体の繋がりで情報を整理し、社内への説明を実施します。

→詳細は事例ページへ

情報収集からネットワーキングまで、ソーシングが効率化経営
層への提案に必要な情報を網羅的に揃えられるように

https://jp.ub-speeda.com/customers/epson_2/
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まずはお気軽に、
無料トライアルをお試しください！
トライアルから⾃動更新、課⾦されることはございません。
開始⽇もご相談いただけますので、ぜひお問い合わせください。

お問い合わせ
料⾦案内 無料トライアル

はこちら

お気軽に
株式会社ユーザベース 
インサイドセールスチーム

Tel: 03-6386-5154
E-mail : insidesales@uzabase.com

営業時間: 平⽇午前10時〜午後6時

お問い合わせ担当

https://jp.ub-speeda.com/contact/inquiry/
https://jp.ub-speeda.com/contact/inquiry/
https://jp.ub-speeda.com/contact/request/
https://jp.ub-speeda.com/contact/
https://jp.ub-speeda.com/contact/
https://jp.ub-speeda.com/contact/
mailto:insidesales@uzabase.com



